
– Den nye merkevaren er framtidsrettet 
og fanger hele verdikjeden. Den beskriver 
konsernets ambisjoner. FramTre vil 
erstatte tidligere selskapsnavn på våre 
datterselskap i industrisegmentet, slik at 
vi henvender oss ut i markedet under en 
felles merkevare, sier konsernsjef Anders 
R. Øynes.
	 – Vi erfarer at en felles merkevare er 
svært viktig å få på plass. Vi har en solid 
historie, skogfaglig tradisjon og høy 
kvalitet på produktene, som er verdt å få 
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synliggjort bedre i markedet. Ny felles 
merkevare er også viktig for felleskapet vi 
etablerer internt i konsernet, sier Øynes.
	 Det langsiktige perspektivet for et aktivt 
skogbruk, som er kjernevirksomheten, er 
de siste årene utvidet med heleid 
engasjement i industri, der tømmer blir 
foredlet til ferdige produkter til hus og 
hjem. 
	 Produktene og tjenestene konsernet 
tilbyr, blir under en felles merkevare, 
FramTre.

Sist uke ble endringen endelig offisiell. FramTre er den nye 
merkevaren for konsernet vårt. 

Den nye merke-
varen beskriver 

konsernets ambisjoner

Direktør for kommunikasjon og marketing Stine Solbakken og konsernsjef Anders R. Øynes.

Sjekk ut vår nye 
hjemmeside: framtre.no
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Petter Gram (51) fra Sandefjord er ansatt som ny administrerende 
direktør for FramTre Industri AS.
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Les siste utgave av  kvartals-
rapporten på framtre.no

Der kan du oppdatere deg på  
høydepunkter og aktiviteter  
fra tredje kvartal.

Ny administrerende direktør  
i FramTre Industri AS

Kvartalsrapport Q3

FramTre er en ledende aktør i trelast og 
byggevarer i sterk utvikling og vekst. 
Selskapet består av sagbruk og høvleri og 
er en viktig del av konsernets industrielle 
utvikling for videreforedling av tømmer og 
trelast.

Solid bransjeerfaring
Petter Gram har lang erfaring fra ledelse, 
strategi og drift i norsk byggevare- og 
industrivirksomhet. Han kommer fra 
stillingen som direktør i Optimera, med 
totalansvar for Optimera Proff og 
byggevarekjeden Montér. Optimera Proff & 
Montér består i dag av mer enn 120 anlegg 
nasjonalt med om lag 1600 medarbeidere.
	 – Jeg ser frem til å bygge videre på den 

solide posisjonen selskapet har i markedet. 
Selskapet har sterke tradisjoner, 
kompetente medarbeidere og et tydelig 
verdigrunnlag. Sammen med konsernet 
ønsker jeg å bidra til bærekraftig vekst, 
innovasjon og fortsatt verdiskaping i norsk 
treindustri, sier Petter Gram, som har over 
25 års erfaring fra norsk og nordisk 
næringsliv, med tung kompetanse innen 
ledelse, strategi og forretningsutvikling, 
restrukturering og endringsprosesser, 
samt bygging av sterke og målrettede 
team.

Industrielle ambisjoner
– Vi er svært glade for å få Petter Gram 
med på laget. Han har solid ledererfaring, 
bred bransjeforståelse og dokumenterte 
resultater fra komplekse organisasjoner. 
Han får en viktig og sentral rolle i 
selskapets og konsernets industrielle 
utvikling, og i relasjonsbyggingen mot 
kunder og samarbeidspartnere internt og 
eksternt for å sikre videre vekst og 
utvikling, sier konsernsjef Anders R. Øynes.

Jubileum og 
rekordår for eksport
Eksportselskapet vårt, Viken AT Market, feirer i år 10-årsjubileum og kan 
også markere enda et rekordår i tømmervolum.

Viken AT Market ble etablert i 2015 og 
eies sammen med Viken Skog. Begge 
hadde behov for en spesialisert og 
profesjonell aktør inn i det internasjonale 
tømmermarkedet. Det ble fort en 
suksess med god etterspørsel etter 
norsk tømmer og godt økonomisk 
resultat. I år vil selskapet eksportere 
rundt 1,2 millioner kubikk tømmer.
–	 Å utvide markedet internasjonalt har 
hatt stor betydning for utviklingen av 

selskapet. Det har bidratt til økt 
konkurranse om tømmeret og dernest 
økt lønnsomhet for skogeieren. Viken AT 
Market har også påvirket utviklingen hos 
Viken Skog og AT Skog i forhold til 
operasjonell drift og logistikkløsninger, 
sier styreleder i Viken AT Market, Anders 
R. Øynes.

Den yngste på laget
Sander Oterhals Eikåsen (25) er den siste 

som er ansatt i selskapet med ansvar 
for logistikk. Han er ofte innom kaiene 
som tømmeret blir eksportert fra, selv 
om mye av logistikkarbeidet skjer fra 
kontoret. 
	 – Vi eksporterer mest til Sverige der 
vi har mange store kunder. Den 
største kunden vår er i Tyskland. Vi 
eksporterer også til Baltikum og 
Danmark. Vi har mange faste kunder 
og lange relasjoner, men jobber også 
med nye kunder, forklarer Sander. 
Hans to kollegaer, Thomas Fillinger og 
Eivind Fagerhus, utgjør salgsteamet. 
Mens de to har mange reisedøgn til 
utlandet, der markedet etterspør 
norsk tømmerkvalitet, sørger Sander 
for at flyten av tømmer går som det 
skal. Kjersti Denver er administrerende 
direktør og har jobbet i selskapet 
siden 2018 og ble selskapets leder i 
2022.

Økning på tog og båt
– Jobben min går ut på å sørge for god 
kommunikasjon og god logistikk. Jeg 
snakker med transportlederne i Viken 
Skog og AT Skog for å sikre nok volum til 
hver båt. Jeg bestiller båtfrakt, 
forhandler fraktpriser og kommuniserer 

fraktrutene til rederiet. Jeg har kontroll 
på hva som ligger på tømmerkaiene til 
enhver tid. I andre enden venter 
kundene. Det som er ekstra gøy i år, er 
at vi øker volumet på båt og tog som 
følge av rekordhøy eksport. Tidligere 
har togfrakten vært noe begrenset, men 

nå styrer vi mot 100 tog i 2025, forklarer 
Sander.
	 Båtfrakten av tømmer ut til 
utenlandske kunder går fra Sarpsborg, 
Drammen, Larvik, Bamble, Arendal og 
Mandal, samt fra mange mindre kaier 
på Vestlandet. Det meste som hogges 
på Vestlandet går til eksportmarkedet 
med båt.
	 – Tømmer er ferskvare, så det er viktig 
å vite hva vi har på lager og hvor og når 
det må videre for å ivareta kvaliteten. Vi 
flytter på enorme mengder tømmer. Da 
er det viktig med god flyt i 
kommunikasjonen og at alle er 
oppdaterte. Logistikk er mye skjult 
arbeid som involverer mange folk. Det 
er en spennende jobb i et spennende 
marked, avslutter logistikkansvarlig i 
Viken AT Market, Sander Oterhals 
Eikåsen.

Kjersti Denver er adm.dir. i Viken AT Market.
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Sentralbord: 35 58 82 00
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Kontakt oss

Meldte skader etter «Amy»

Dette bør du vite om 
skogsråte

Sjekk skog- 
fondskontoen  
dinVed utgangen av oktober melder selskapet 

at de har mottatt 534 skademeldinger fra 
99 ulike kommuner. 110 skademeldinger 
er taksert. Foreløpig er gjennomsnittsareal 
20 dekar, med en variasjon fra 2 dekar til 
182 dekar. Skogbrand minner om at 

skaden må meldes inn før den kan 
takseres – og deretter gjøre skaden klar for 
rydding. Har du spørsmål om dette, kan 
du kontakte Skogbrand eller din lokale 
skogbruksleder, som kan hjelpe deg 
videre.

Behandlingen som består av en væske 
som inneholder sporer fra en annen 
ufarlig sopp (stor barksopp), kan 
sprøytes på stubben i samme øyeblikk 
aggregatet kapper treet i rota. Dette gjør 
at det isteden vil vokse stor barksopp på 

stubbene, som ikke sprer råte. Samtidig 
forhindrer dette at det blir plass til den 
skadelige soppen. Soppsporene til 
råtesoppen kan spres hele året dersom 
det ikke er for mye snø, under 
frysepunktet eller altfor tørt, men 

Om du har opplevd skade i skogen etter «Amy» minner 
forsikringsselskapet Skogbrand om at skaden må meldes inn til skade@
skogbrand.no. 

Skogsråte kommer hovedsakelig fra soppen rotkjuke og er et stort 
problem i granskog med et enormt spredningspotensial og kan gi store 
verditap for skogeier. 

Skogfondet er skogeierens skatteparadis. 
For å legge til rette for at framtidige 
generasjoner kan ha et aktivt skogbruk, 
kan du som skogeier sette av mellom 4% 
og 40% av tømmeromsetningen på 
skogfondskonto og få skattefordel.
Skogbrukslederne i FramTre kan gi råd 
om langsiktig planlegging og hvor mye du 
bør sette av, men det er skogeieren selv 
som må sjekke egen skogfondkonto via 
Altinn. (skogfond.no). Vi oppfordrer alle til 
å sjekke at opplysningene der er korrekte.
Henvendelser om bruk eller andre 
spørsmål må meldes til kommunen der 
skogeiendommen er registrert.

stubbebehandling er mest aktuelt i 
sommerhalvåret. Har det vært råte i 
forrige omløp uten at dette er tatt 
hensyn til ved ny foryngelse, kan man 
forvente en økning av råte i neste omløp 
og dermed et økt verditap. 
Råtebehandlingen med hogstmaskin vil 
ha en økt driftskostnad for å dekke 
entreprenørens utgifter knyttet til 
montering og innkjøp av Rotstop. 
Nøyaktig kostnad kan variere, men 
middelet koster mellom 10 og 20 kr/m3 i 
bruk. Tiltaket lønner seg raskt i områder 
med mye råte der bunnstokken angripes 
først. Spørsmål? Kontakt din 
skogbruksleder i FramTre.


